
Accessibilité
aux personnes
handicapées

Merci de contacter
Sabine Teboul

Vous bénéficiez d’un suivi personnalisé à partir de vos propres objectifs/besoins.
Vous vous entrainez en binôme et en petit groupe, dans un cadre sécurisant.
Vous expérimentez des outils créatifs.
Vous repartez motivés, avec un plan d’action.

Les plus de cette formation

Boostez votre prospection digitale

Des techniques pour créer le lien.
Passer du digital à la relation commerciale.
Mesurer l’efficacité de votre stratégie (choix
des KPI).

Créer une stratégie de social selling
adaptée à sa cible

Utiliser des techniques pratiques
pour convertir des leads en clients

Optimiser sa présence sur Linkedin
pour engager des prospects

Transformer son profil en un outil d’attraction.
Comprendre l’algorithme.

Identifier et trouver ses cibles.
Construire un plan éditorial simple et efficace.
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LE PROGRAMME DE LA FORMATION

Public concerné Entrepreneurs, indépendants, commerciaux et tout
professionnel souhaitant prospecter sur les réseaux sociaux | Prérequis
Aucun | Tarif 650 euros | Durée 1 journée (de 9h30 à 17h30 avec une pause
déjeuner et des pauses le matin et l’après-midi) | Modalités Formation inter,
réalisée à Paris, dans une salle équipée pour un groupe de 6 à 10 participants

Suite du parcours : Décrochez des rendez-vous par téléphone !

Evaluation lors des exercices et
mises en situations.

Modalités d’évaluation

Questionnaire d’autoévaluation en
fin de formation.

Méthodes mobilisées
Outils de formation originaux pour
favoriser la créativité.

Apports théoriques intégrés aux
échanges et aux situations.

Alternance de temps de réflexion
individuelle, partage en groupe,
mise en situation et feedbacks.

Entrainement collectif pour
bénéficier du soutien du groupe.

Début de la formation au moins
une semaine après l’inscription.

Inscription après échange
téléphonique avec Sabine Teboul :
06 62 68 25 04

Modalités et délai
d’accès

Informations par mail à
contact@signatures-formation.com


